eomac

Vermdgensverwaltung

PHILOSOPHIE

Menschen, Frichte, Weine,

aber auch Anlageentscheide wollen reifen.

Man muss ihnen Zeit lassen.

Wer zu schnell geht, strauchelt 6fters und kommt zu spat an.
Geduld und reifliche Uberlegung zahlen sich aus.

Wir haben unsere Prinzipien.
Wir lassen uns von Eintagsfliegen nicht irritieren.

Und wir entscheiden nie unter Druck.

Wir wéahlen selber aus, welche Aktien und Obligationen wir kaufen wollen.
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PERSONLICH

LAls Grinder und Inhaber der Aktienmehrheit von GEOMAC sind wir mit unserem eigenen Vermdgen
beteiligt. Unsere Einklinfte hangen direkt von der positiven Entwicklung unserer Kunden-Depots ab. Der
Ertrag unserer Kunden ist unser Erfolg.*

Helmut Gentelini und Stephan Oertig

Helmut Gentelini

,Um Spitzenleistungen zu erbringen, muss man mit sich selbst im Reinen sein. In
allem, was ich tue, suche ich die Richtige Balance.”

Stephan Oertig

LEin faires Auftreten am Markt ist fUr mich selbstverstandlich. Ich bin der festen
Uberzeugung, dass langfristiger Erfolg nur auf redliche Weise erzielt werden kann.*

Kurt Morach

»Welche finanziellen Winsche haben Sie? Finden Sie mit mir gemeinsam heraus, wie
wir diese erflllen kbnnen.”

Lucia Auf der Maur

LAls ,gute Fee" verstérke ich das GEOMAC-Team und helfe mit, dass unsere
Kundschaft sich bei uns aufgehoben und wohl fuhlt!*
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PARTNERSCHAFTEN

Wir pflegen enge Kontakte zu diversen Finanzinstituten.

Vertrage mit renommierten Partnerbanken bestehen in der Schweiz.

Die Partnerbanken Ubernehmen den administrativen Teil der Depot- und Kontoflhrung.

Neben dem Vermo&gensverwaltungsvertrag mit der GEOMAC erteilt der Kunde bei der Hausbank
zusatzlich eine beschrankte Handelsvollmacht. Diese ermdachtigt GEOMAC, die Anlagepolitik
umzusetzen.

Im Vergleich zu den Banken fallen keine zusatzlichen Anlagerisiken an.
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VERMOGENSVERWALTUNG

Man muss sich kennen, um sich zu verstehen.
Jeder Kunde ist anders.

Auch wer sich kennen lernen will, braucht Zeit. Am Anfang jeder langjahrigen Kundenbeziehung steht die
gemeinsame Formulierung des Anlagebedurfnisses. Das ist ein Prozess, der unter Zeitdruck kaum zum
Ziel kommt.

Wir behandeln jedes Vermdgen mit Respekt. Wir kennen keine Mindesteinlagesumme, sondern wir
entscheiden aufgrund der Winsche und Anliegen jedes Interessenten, ob wir die richtigen
Mandatsverwalter sind.

Gemass dem individuellen Risikoprofil, das den finanziellen Zielen angepasst ist, setzen wir uns aktiv far
die erfolgreiche Realisierung der gemeinsam erarbeiteten Anlagestrategie ein. Unsere Anlagepolitik, die
wir frei von Emotionen und externen Einflissen entwickeln, wird diszipliniert und gemass den Richtlinien
des Mandatsvertrags umgesetzt.

Mandatskunden vertrauen ganz auf unsere Professionalitdt. Sie bezahlen eine GebUhr von 0,5 bis
1 Prozent, je nach Vermdgensgrosse. Sie Uberlassen und das ganze Portefeuille zur Verwaltung, und
gehen Dingen nach, die sie besser verstehen.



INVESTITIONEN

Investitionen sind eine Frage des Charakters.
Deshalb muss jeder Anlageentscheid massgeschneidert sein.

Wer Aktien kauft, setzt auf optimale Ertrage.
Wer Anleihen kauft, setzt auf Sicherheit.

Als Spezialisten im klassischen Anlagegeschéft bieten wir beides.

Und wir finden im Gespréach fur jeden Kunden den richtigen Mix.
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INFORMATION UND TRANSPARENZ

Durch regelmassige Information vermitteln wir dem Kunden ein Héchstmass an Transparenz. Um dies
gewahrleisten zu kdnnen, haben wir ein eigenes Verarbeitungssystem entwickelt. Unsere Kunden werden
quartalsweise Uber den Stand ihrer Portefeuilles unterrichtet.

GEOFLASH

informiert regelmassig Uber aktuelle Markttendenzen und Anlageentscheidungen.

GEOPRISMA

wird mit dem Portfolioauszug versandt und umreisst unsere Anlagepolitik.

GEOINTERNA

erscheint unregelmassig und informiert Gber wichtige Veranderungen bei GEOMAC.



